
CHECKLISTE

Worauf es bei der Auswahl  
eines OEM-Partners ankommt
Die wichtigsten Kriterien in einer praktischen Checkliste
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So finden Industrieunternehmen  
den richtigen OEM-Partner 

Technologische Kompetenz

Wurden bereits ähnliche Produkte oder Komponenten entwickelt?

Wurden bereits ähnliche Produkte oder Komponenten in OEM-Projekten eingesetzt?

Wurden bereits ähnliche Produkte oder Komponenten auf den Markt gebracht?

Hat der OEM die Ressourcen, um für die Kooperation ein qualifiziertes Team 
zusammenzustellen?

Sind Labore und Gerätschaften vorhanden, die für die Entwicklung notwendig sind?

Gibt es ausreichende Möglichkeiten, Prototypen und Produkte oder Einzelkomponenten 
zu testen?

Hat der OEM die notwendigen Kapazitäten, um die zu entwickelnden Produkte oder 
Komponenten in ausreichender Menge herzustellen und passgenau zu liefern?
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Markt-Kompetenz

Ist dem OEM das Geschäftsmodell des Industriepartners - zum Beispiel aus 
vergangenen Kooperationen - vertraut?

Hat der OEM Erfahrungen mit regulatorischen Auflagen und Zertifizierungsprozessen  
in den Zielmärkten?

Verfügt der OEM über Erfahrungen mit den Anforderungen der Endverbraucher  
an das Endprodukt und/oder die entsprechenden Komponenten?

Hat der OEM bereits als Zulieferer Erfahrungen mit dem Endprodukt gesammelt?

Verfügt der OEM über praktische Erfahrungen mit existierenden Produktlösungen  
in den relevanten Märkten?

Hat der OEM bereits Erfahrungen auf relevanten Märkten gesammelt?
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OEM-Kompetenz

Strategische Konvergenz

Hat der OEM weitere internationale Standorte?

Können mögliche Risiken gleich verteilt werden?

Hat der OEM transparente Strukturen?

Werden die Marktchancen des Kooperationsprojekts gleich eingeschätzt?

Kann der OEM alle Leistungen aus einer Hand selbst bereitstellen?

Entstehen für beide Seiten Synergien?

Gibt es vollständige Prozessketten, Abläufe und Entwicklungsstandards,  
auf denen die OEM-Partnerschaft aufbauen kann?



Sie haben Fragen oder konkrete 
Projekte?

Wir sind Ihre verlängerte Werkbank und begleiten Sie von der 
Fertigung der kompletten Geräte oder Systeme über die Prüfung 
und Verpackung bis zur Auslieferung an Ihre Kunden.

Ihr kompetenter Ansprechpartner bei FRIWO

Christian Hielscher
Vice President Sales 
+49 2532 81 432
christian.hielscher@friwo.com

MEHR ERFAHREN www.friwo.com


